DO’S & DON'TS
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Voor een duurzame en
succesvolle overstap
naar (UBL) e-factureren




Uiteindelijk heb je je klanten/leveranciers
nodig voor maximaal rendement.
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Anders vinden je leveranciers / klanten dat
het allemaal veel te snel gaat....ze zijn net
gewend aan e-factureren in PDF.




Nieuwsbrieven, ZEGu

workshops, 1-op-1 MISSZLrEN
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gesprekken, helpdesk, ermancisare

inkoopvoorwaarden,

goede doelen,
beloningen.




Laat jouw keuzes aansluiten bij hun
mogelijkheden. En bied er
de juiste ondersteuning bij.




UBL-SI, UBL-OHNL, UBL2.0, UBL-EU, E-
factuur, digitale factuur, onveiligheid, etc....




Jouw klant is de baas. Echt. Hij zorgt namelijk
voor jouw omzet; niet voor jouw besparing.



Zij denken: “What’s in it for me? Waarom
meedoen als het me onvoldoende oplevert?”
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€ 10 per factuur besparen is niet realistisch.
Gouden bergjes bestaan wel. Maar voor
wiens rekening komen ze? Waar liggen de
voordelen?




De besparing begint pas echt te lopen als
klanten of leveranciers aan boord BLUVEN.




Tien zwaluwen maken nog geen zomer. Blijf
er bovenop zitten.
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Ook al is e-factureren vorm- en middelvrij
verklaard, de ander wil toch die extra
zekerheid.
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Credits

De afbeeldingen zijn gemaakt door Dirk Jan
Barreveld in het kader van het boekje
Startkapitaal: www.startkapitaal.info

STARTKAPITAAL

100 ADVIEZEN VOOR SUCCESVOL ONDERNEMEN


http://www.startkapitaal.info/
http://keeszegers.eyefun.nl/startkapitaal.html

